
революция или просто дешевый домофон
low coast



задача 2016 года по созданию домофона 

функции low costцена



37 000 ₽

ценовая дифференциация рынка IP домофонов

7 000 ₽

обычный low cost

170 000 ₽

дорогой

- 80%



Получить 
льготы и гранты
Сколково

-8% 
к себестоимости

1

Также поступил 
Feelin Home



Это был длинный путь...

3 попытки - 3 
отказа

3 года без льгот 500 исписанных 
страниц для заявки

Хотели 
получить
льготы в 
этом 
году...

ОТКАЗ!

Но мы же... 



Работать 
с Китаем 
без посредников

-11% 
к себестоимости

2

Также поступил
Rubetek



Без посредников все намного сложнее...

Компоненты постоянно 
меняются

Сборка требует постоянно 
надзора

Логистика внутри 
Китая

ОТК на территории Китая

таможня может арестовать 
партию?



Продавать 
много в очень 
узкой нише

-7% 
к себестоимости

3

Также поступил
Beward





Сделать
домофон
облачным

-20% 
к себестоимости

4

Также поступил
РосДомофон





Создавать 
сложный soft
самостоятельно

-12% 
к себестоимости

5

Также поступила
Интерсвязь





Сложная 
бизнес модель 
c b2b биллингом

-16% 
к себестоимости

6

Также поступил
МТС



Сложно, но блестяще

revenue share

API

мы наш партнер житель 

1

2



Нюансы в 
договорах 
с интерпрайз

-6% 
к себестоимости

7



Срок заключения договора с интерпрайз на сложный продукт

6 - 12 мес
яце

в



влияние факторов на цену

32 000 ₽ 7 000 ₽18 000 ₽

2016 2018 2020



unit экономика в разрезе этажности дома



unit экономика на обычных IP домофонах



Революция или просто дешевый домофон?

революцию искать 
здесь



Доля 5 - 12 этажных домов в городах России



Как насчет 
low cost пилота?
Руководитель компании  
Спутник - Ильдар Гайн

mail@ildargain.com

+7 9063 29 22 29
sputnik.systems

mailto:mail@ildargain.com

