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Популярные BI инструменты
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Превращение данных в бизнес-идеи – непростая задача

Основные проблемы, которые мы решаем:

Множество источников
Данные находятся в различных облачных или внешних 
источниках. Бывает сложно обеспечить безопасный 
доступ и обновление

Целостность картины
Данные находятся в несвязанных хранилищах. Из-за 
этого сложно увидеть картину происходящего в целом

Нужные данные в нужное 
время нужным людям

Каждый сотрудник имеет свои потребности в данных. 
Крайне важно предоставлять бизнес-пользователям 
доступ к актуальной информации
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Пример «Ежедневный отчет по движению ГП»
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Ежедневный отчет по движению ГП

Автоматическое поступление данных из информационных систем 1С и SAP 
составляет 90,4% объема информации отчета

Ручной ввод информации в хранилище SAP BW посредством инструмента Analyzer
составляет 9,6%, из них: 

-Бизнес план (раз в год);
-Текущий план (раз в месяц);
-Норматив по запасам автомобилей (раз в месяц);
-Факт ожидаемый (раз в месяц);
-Факт за сутки по данным НЕФАЗ/ТЗА (сдача прицепной техники)
-Факт за сутки по данным ВТК (реализация автомобилей, реализация 

запасных частей, запасы автомобилей);
-Факт за сутки по данным АЗК (реализация/пдс по контрагенту МУП 

«Мосгортранс»). 



12

Пример «Выполнение плана производства»
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Выполнение плана производства

Эффективный инструмент предоставления информации 
- по текущему состоянию заказа; 

- отслеживанию этапов закладки автомобиля; 

- сборки автомобиля; 
- сдачи автомобиля; 

- отгрузки автомобиля.

Автоматическое поступление данных из информационных систем 1С и SAP 
составляет 100,0% объема информации отчета
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Пример дашборда «Продажи автомобилей»
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Продажи автомобилей

Автоматическое поступление данных из информационных систем 1С и SAP 
составляет 100% объема информации отчета. 

Ключевыми показателями являются: 

- Количество продаж; 

- Выручка; 

- Маржа; 

- Маржинальная прибыль;

- Средняя цена;

- Рентабельность.
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Пример дашборда «Парк автомобилей»
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Парк автомобилей

Анализ рынка автотехники на основании данных справочной системы СПАРК

Ключевыми показателями являются: 

- Средний возраст автотехники;

- Регион продаж; 

- Доля рынка; 

- Количество владельцев на единицу автотехники; 

- Разделение владельцев автотехники по отраслям;

- Время первого владения;
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Пример дашборда «Кадровый учет»
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Кадровый учет

Автоматическое поступление данных из информационных систем 1С и SAP HCM
Состоит из трех разделов: 

- Подразделения

- Показатели

- Текучесть кадров

Данные, отображаемые на мониторе, позволяют оперативно анализировать 
информацию по движению как по количественным, так и по качественным 
параметрам для принятия управленческих решений
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Пример «Анализ изменений закладки»



21

Анализ изменений закладки

Автоматизированный интерактивный отчет отслеживающий и 
рассчитывающий изменения планов закладки. 

При выявлении критических изменений производится автоматическая 
рассылка изменений ответственным специалистам.
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Пример «Производственный монитор»
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Пример «Производственный монитор»
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Производство автомобилей

Информационный экран по закладке, сборке и сдаче автотехники. 

Сбор и агрегация данных из SAP SCM (производство автотехники). 

Контроль сроков производства. 
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http://s-pwr-bi/Reports/browse/

Прочие отчеты на KAMAZ Report Server

http://s-pwr-bi/Reports/browse/
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Спасибо за внимание!

Руслан Иванов

email: IvanovRA@kamaz.ru

Сот.: 8-917-226-99-25

Тел.: 55-11-20


